PROCJENJIVANJE SREDSTAVA, IZVORA SREDSTAVA I UTROŠAKA

· Procjena sredstava, izvora sredstava i utrošaka sredstava znači njihovo vrednovanje. 

· Vrednovanje se vrši iskazivanjem vrijednosti u novcu upotrebom cijena.

· Procjenjivanje imovine je neophodno kada sredstvo treba da se proda, pokloni i slično. 

· Cijena koja se upotrebljava za procjenu javlja se kao zajednički imenitelj pomoću kojeg se razni objekti i pojave izražavaju kao cjelina.

· Procjena je potrebna i radi:

· utvrđivanja priliva i odliva sredstava,

· utvrđivanja veličine utrošaka,

· utvrđivanja veličine rashoda i prihoda,

· utvrđivanja finansijskog rezultata, 

· utvrđivanja raspodjele finansijskog rezultata,

· utvrđivanja potreba za sredstvima (posebno potreba za obrtnim sredstvima),

· utvrđivanja indikatora o kvalitetu poslovanja,

· planiranja i programiranja itd.

· Ovako veliki broj potreba kojima služi procjena ukazuje na njen značaj

· Ako se ima u vidu da se procjena vrši upotrebom cijena, a njih ima više, to znači da će vrijednosti koje se dobiju njihovom primjenom biti različite. 

· Zbog toga se nameće zaključak da je realnost procjene uvijek problematična jer se dobija primjenom određene cijene, a svaka cijena pokazuje neku drugu vrijednost. 

· Problematičnost upotrebljenih cijena je još veća zbog toga što se neke od njih teško mogu realno utvrditi, a naročito teško dokazati (na primjer dnevna i reprodukciona cijena). 

· Društvo često ne dozvoljava primjenu cijena koje se ne mogu dokazati, i pored krupnih prednosti koje one imaju. Računovodstveni principi traže da procjena imovine bude objektivna, što znači da se cijena mora dokazati. U tom pogledu postoje tri kategorije zemalja:

· zemlje u kojima se princip procjene bilansnih pozicija i postupak za utvrđivanje rezultata utvrđuju propisima (u ovu grupu spada veliki broj zemalja, pa i Bosna i Hercegovina),

· zemlje u kojima se u pogledu procjene i iznalaženja rezultata poslovanja propisuju samo opšti principi, a stručnim licima je ostavljeno da odrede principe korektne procjene, u skladu sa opštim principima,

· zemlje u kojima ova problematika nije detaljno normativno regulisana (na primjer Holadija).

· Međutim, bez obzira kako je procjena regulisana propisima, nužno je poznavanje posljedica primjene svake vrste cijena. 

· U onim zemljama gdje nije propisana upotrebe neke određene cijene, poznavanje tih posljedica je posebno važno da bi se upotrijebila ona cijena koja prouzrokuje najmanje negativnih posljedica na poslovanje privredne organizacije. 

· U zemljama gdje je upotreba cijene regulisana propisima, potrebno je poznavati posljedice primjene raznih cijena, da bi se pronašla rješenja za ublažavanje djelovanja primjene propisanih cijena.

· Realnost procjene se može posmatrati sa više aspekata. Tako se vrednovanje može vršiti u cilju sagledavanja ovih vrijednosti:

· vrijednost sredstava i njihovih utrošaka utvrđena prema izdatim novčanim sredstvima za njihovo nabavljanje pa se u tu svrhu koristi nabavna cijena,

· vrijednost sredstava i njihovih utrošaka utvrđena prema novčanim sredstvima koja bi se izdala da bi se sredstva nabavila u momentu utvrđivanja vrijednosti, a tada se koristi dnevna nabavna cijena,

· vrijednost gotovih proizvoda i trgovačke robe koja bi se dobila ukoliko bi se ta sredstva prodala u momentu utvrđivanja njihove vrijednosti, pri čemu se koristi dnevna prodajna cijena,

· vrijednost sredstava utvrđena prema novčanim sredstvima koja će se izdati da bi se zamijenila novim kada budu utrošena, tada bi se koristila reprodukciona cijena u momentu zamjene,

· vrijednost utrošaka utvrđena prema novčanim sredstvima koja bi se izdala za utrošena sredstva u momentu njihovog trošenja pa bi u tom slučaju koristili reprodukciona cijena u momentu trošenja,

· vrijednost sredstava utvrđena prema funkciji koju vrše u privrednoj organizaciji, pa se u tom slučaju koristi funkcionalna cijena,

· vrijednost sredstava utvrđena prema novčanim sredstvima koja će se realizovati pri njihovoj prodaji u procesu likvidacije privredne organizacije, kada se primjenjuje likvidaciona cijena,

· druge vrijednosti.

· Računovodstvo se uvijek opredjeljuje za jednu cijenu. 

· Razlog za to je jednoobraznost koja treba da bude zastupljena kod svih subjekata, da bi se na taj način osigurala objektivna procjena sredstava.

Procjena kao problem 

· Problem procjenjivanja imovine postaje aktuelan naročito u periodima inflacije, odnosno nestabilnosti novčanih mjerila. 

· U uslovima monetarne nestabilnosti nije svejedno po kojoj će se cijeni sredstva procijeniti, jer upotreba određene cijene može imati dalekosežne posljedice na budući proces reprodukcije. 

· Funkcija sredstava u procesu reprodukcije ne mijenja se sa promjenom vrijednosti novčanih mjerila, jer kvantitetom i kvalitetom ostaju onakva kakva su u stvarnosti, bez obzira na vrijednost po kojoj će biti izražena. 

· Ukoliko sredstva budu iskazana po manjoj vrijednosti od njihove stvarne vrijednosti, tj. ukoliko se ona potcjenjuju, u privrednoj organizaciji postoje latentene rezerve. Takve rezerve postoje i onda kada se obaveze iskazuju u većem iznosu od realnog, tj. kada se one precjenjuju. 

· Kada se sredstva iskazuju u iznosu koji je veći od stvarne vrijednosti tj. kada se precjenjuju, ili kada se izvori iskazuju u iznosu manjem od stvarne vrijednosti tj. kada se potcjenjuju, nastaju skriveni gubici. 

· Postojanje ovih rezervi i gubitaka ne utiče na smanjenje, odnosno povećanje kapaciteta ili finansijske snage privredne organizacije. Privredna organizacija raspolaže onim što stvarno posjeduje, bez obzira što je to procjenom iskazano u većem ili manjem novčanom iznosu. Međutim, rezerve i gubici se otkrivaju prilikom realizacije predmeta, kao i prilikom usklađivanja knjigovodstvenog stanja sa stanjem utvrđenim popisom imovine.

· U našim uslovima, problem procjene imovine nameće kao vrlo aktuelan. 

· U našim uslovima procjena se uglavnom vrši po principu nabavne cijene. Takvo procjenjivanje ima sljedeće posljedice:

· Posljedice na iskazivanje stanja imovine. 

· Posljedice na iskazivanje troškova. 

· Posljedice procjene na utvrđivanje finansijskog rezultata i na njegovu raspodjelu. 

· Posljedice procjene na obezbjeđivanje sredstava za prostu reprodukciju. 

· Da bi mogli odlučiti kako iskazati stanje sredstava, utrošaka i izvora sredstava, nužno je da se prethodno upoznamo sa posljedicama primjene raznih cijena.

Osnovne karakteristike pojedinih vrsta cijena i posljedice njihove primjene pri procjeni sredstava, izvora i utrošaka

Princip nabavne cijene

· Jedan od najstarijih principa 

· zasniva na pretpostavci da privredni subjekt obično nabavlja robu po cijeni nižoj nego što je prodaje, odnosno da preduzeće uvijek ima cijenu koštanja nižu od prodajne cijene. 

· princip nabavne cijene sadrži elemente opreznosti koji se donekle izražavaju u stvaranju latentnih rezervi.

· Princip nabavne cijene zahtijeva da se sve pozicije u bilansu koje imaju tržišnu vrijednost procjenjuju po nabavnoj cijeni. 

· Pristalice ovog principa ističu tri momenta u korist primjene ove cijene:

· nabavna cijena se najlakše može kontrolisati jer za svaku nabavku preduzeće posjeduje fakturu i druge dokumente u vezi nabavke. Prema tome, primjenom nabavne cijene isključene su bilo kakve proizvoljnosti u procjenjivanju,

· nabavna cijena predstavlja tačnu cijenu jer ona izražava stvarnu sumu koju je preduzeće izdvojilo za nabavku određenog predmeta,

· pojedine pozicije procijenjene po nabavnoj cijeni pokazuju u bilansu ostatak neutrošene snage koja će kasnije doći do izražaja.

· Slabosti su: 

· nabavna cijena je istorijska kategorija. 

· Ona izražava vrijednost imovine sa gledišta momenta u kojem je izvršena nabavka. 

· Ukoliko je vrijeme nabavke više udaljeno od sadašnnjeg trenutka (tj. od vremena sastavljanja bilansa), utoliko je veće odstupanje nabavne cijene od stvarne cijene.

· Nabavna cijena nije podesna za procijenjivanje u uslovima nestabilnosti novčanih mjerila. 

· U uslovima visoke inflacije imovina procijenjena po nabavnoj cijeni iskazana je novčanim jedinicama veće kupovne moći u odnosu na novčane jedinice u momentu sastavljanja bilansa. 

· Faktura ima velik značaj za dokaz istinitosti cijene, ali to ne mora značiti da je to istovremeno i stvarna cijena, naročito u uslovima tržišnog poslovanja. 

· Tako npr. ako neko preduzeće koje ima mašine u vrijednosti od 200.000,00 KM pretvara svoje preduzeće u akcionarsko društvo, nije isključeno da se ista mašina u novo preduzeće unese po vrijednosti od 300.000,00 KM ili više. Ovakvi slučajevi nisu isključeni ni u suprotnom smislu.

· Ipak, princip nabavne cijene zadržan je u najvećem broju zakonodavstava.

· Za stalna sredstva se skoro uvijek primjenjuje princip nabavne cijene. 

· I u trgovačkim privrednim organizacijama roba se procjenjuje po nabavnoj cijeni, a kod iskazivanja vrijednosti gotovih proizvoda cijena koštanja se izjednačuje sa nabavnom cijenom.

Korekture principa nabavne cijene

· Nedostaci principa nabavne cijene doveli su do pojave niza korektura nabavne cijene. 

· Osnovna karakteristika korektura nabavne cijene sastoji se u tome što doprinose uklanjanju nedostataka u pogledu realnijeg iskazivanja stanja odnosno finansijskog rezultata. 

· Najznačajnije korekture principa nabavne cijene su:

Princip niže cijene 

· predstavlja najpoznatiju korekturu nabavne cijene. 

· Prema principu niže cijene sredstva u bilansu se vrednuju po onoj cijeni koja je u momentu procjene niža (između nabavne i dnevne cijene).

· Upotreba niže cijene opravdava se principom opreznosti. Smatra se da nije opravdano da se raspoređuje pozitivan finansijski rezultat utvrđen po principu nabavne cijene ako je dnevna vrijednost zaliha niža od nabavne po kojoj se iskazuju, jer će takvo njihovo vrednovanje u idućem periodu prouzrokovati gubitak. Zbog toga se njihova realna vrijednost treba svesti na nižu dnevnu cijenu. 

· Polazi se od postavke da uvijek treba dati prednost budućnosti a ne sadašnjosti.

· Princip niže cijene je zastupljen i kod nas. 

· Još 1953. godine važio je propis da se zalihe materijala procjenjuju po ovom principu. To je izazvalo prilične teškoće zbog toga što preduzeće ne nabavlja materijal jednom godišnje, već u više prilika. Otuda se postavilo pitanje: šta uzeti kao nižu cijenu; nižu cijenu u odnosu na razne nabavke određenog materijala u toku godine, ili prosječnu nabavnu cijenu u poređenju sa dnevnom cijenom. Još veće teškoće nastale su zbog toga što se uvijek nije raspolagalo sa dnevnom cijenom, tako da su neka preduzeća prilično proizvoljno određivala dnevnu cijenu i na taj način stvarala latentne rezerve. 

· U 1978. godini je propisano da vrijednost zaliha nedovršene proizvodnje, poluproizvoda i dijelova, kao i gotovih proizvoda, utvrđena na način regulisan propisima, ne može na kraju godine biti veća od vrijednosti utvrđene po prosječnoj dnevnoj cijeni tih proizvoda ostvarenoj u posljednjam mjesecu, odnosno u posljednja tri mjeseca, a da nabavna vrijednost obračunata na teret pojedine robe na zalihama ne može na kraju godine biti veća od vrijednosti te robe utvrđene po prosječnoj prodajnoj cijeni ostvarenoj u posljednjem mjesecu prodaje, odnosno u posljednja tri mjeseca.

Princip Kroaze (Croise) 

· zastupala su braća Kroaze još sredinom prošlog vijeka. 

· Oni nastoje da pomire princip dnevne i princip nabavne cijene. 

· U tu svrhu u bilansu zalihe se iskazuju uvijek po dnevnoj prodajnoj cijeni ali razliku u odnosu na nabavnu cijenu ne tretiraju kao dobitak ili gubitak. 

· Ako je dnevna cijena veća od nabavne cijene onda razlika predstavlja potencijalni dobitak, a 

· ako je dnevna cijena manja od nabavne cijene, onda razlika predstavlja potencijalni gubitak. 

· Stvarni finansijski rezultat se utvrđuje po principu nabavne cijene, tj. kao razlika između dnevne prodajne vrijednosti prodatih proizvoda i njihove nabavne vrijednosti. Ovako utvrđeni finansijski rezultat je predmet raspodjele. 

· Međutim, potencijalni dobitak ne može biti predmet raspodjele. Potencijalni rezultat u stvari predstavlja ispravku vrijednosti robe, ali istovremeno i pokazatelj sa kolikim dobitkom preduzeće može računati ako izvrši prodaju robe po postojećim dnevnim cijenama.

· Primjer: 

· Privredna organizacija raspolaže sa 1.000 kg materijala čija je nabavna cijena 100,00 KM po kg, a dnevna cijena tog materijala je 150,00 KM po kg. Bilansi utvrđeni prema principu nabavne cijene i prema principu Kroaze izgledali bi ovako:

· Bilans prema principu Nabavne cijene 

	· AKTIVA
	· 


PASIVA

	· Razna aktiva

600.000,00
	· Razna pasiva 

630.000,00

	·  Roba:1000 kg·100 KM. 
100.000,00
	· Dobitak

  
  70.000,00

	·  Ukupno


700.000,00
	· Ukupno


700.000,00


·  Bilans prema principu Kroaze

	· AKTIVA
	· 


PASIVA

	· Razna aktiva 

600.000,00
	· 
Razna pasiva
  630.000,00

	· Roba:1000kg·150 KM.
150.000,00
	· 
Potencijalni dobitak   50.000,00

	·  
	· 
Dobitak

    70.000,00

	· Ukupno


750.000,00
	· 
Ukupno

  750.000,00


· Prednosti ove korekture principa nabavne cijene su: 

· stanje sredstava iskazuje realnije nego što je to po principu nabavne cijene, 

· što se finansijski rezultat i dalje utvrđuje po principu nabavne cijene ( po principu koji je propisan zakonima ), i 

· što se iz bilansa vidi finansijski rezultat koji će se eventualno ostvariti u budućnosti prilikom prodaje sredstava sa kojima se raspolaže u momentu sastavljanja bilansa.

· Nedostaci ove korekture su u tome što: 

· iz bilansa ne vidi nabavna cijena. 

· Istina, ona se može izračunati kao razlika između dnevne vrijednosti i potencijalnog rezultata. 

· što se istovremeno iskazuje dobitak i potencijalni gubitak. 

· Smatra se da nije oportuno da se raspoređuje pozitivni finansijski rezultat iz tekuće godine kada se iz bilansa vidi da će u narednom periodu nastati gubitak prilikom prodaje zaliha sredstava. Ovakav način bilansiranja ne odgovara načelu sigurnosti.

· Naše trgovačke organizacije primjenjuju u stvari procjenu po principu Kroaze. 

· Zalihe trgovačke robe se iskazuju po prodajnim cijenama, a finansijski rezultat se utvrđuje kao razlika između prodajne i nabavne vrijednosti uvećane za troškove poslovanja, tj. po principu nabavne cijene. 

· Razlika između prodajne i nabavne vrijednosti zaliha se iskazuje kao razlika u cijeni, i ima karakter potencijalnog finansijskog rezultata, jer pokazuje finansijski rezultat koji će se realizovati kada zalihe robe budu prodate. 

· U administrativnom periodu upravljanja privredom imali smo primjenu ovog principa i kod evidentiranja zaliha gotovih proizvoda.

Princip Dimaršeja (Dumarchey) 

· polazi od principa Kroaze. 

· Međutim, Dimaršej tvrdi da potencijalni rezultat utvrđen prema principu Kroaze nije tačan. 

· Naime, da bi preduzeće ostvarilo potencijalni rezultat, potrebno je da izvrši prodaju robe, a da do toga dođe potrebno je da prođe izvjesno vrijeme. 

· U tom periodu nastaju određeni troškovi za koje se mora umanjiti potencijalni rezultat. 

· Prema tome, potencijalni rezultat se umanjuje za potencijalne troškove u koje Dimaršej uključuje i troškove kamata na kredite neophodne za držanje takvih zaliha.

· Sljedeća razlika između korekture Dimaršeja i Kroazea je u tome što Dimaršej zalihe iskazuje u bilansu po nabavnoj cijeni, s tim što se

· odstupanje nabavne od dnevne cijene iskazuje kao "višak u vrijednosti robe" (ako je dnevna cijena veća od nabavne) 

· ili kao "manjak u vrijednosti robe" (ako je dnevna cijena manja od nabavne). 

· Ako pretpostavimo da su potencijalni troškovi 2.500,00 KM onda će bilans prema principu Dimaršeja izgledati ovako :

· Bilans prema principu Dimaršeja

	· AKTIVA
	· 


PASIVA

	· Razna aktiva

600.000,00
	· Razna pasiva
         630.000,00

	· Roba:1000 kg·100 KM.
100.000,00
	· Potencijalni trošk. 
 
   2.500,00

	· Višak u vrijed. Robe
  50.000,00
	· Potencijalni dobitak
   7.500,00

	·  
	· Dobitak
           
 70.000,00

	· Ukupno: 


750.000,00
	· Ukupno: 
         
         750.000,00


· Prednosti ove korekture su: 

· u tome što se stanje iskazuje realnije nego po principu nabavne cijene, s tim što se iz bilansa sagledava i nabavna i dnevna cijena. 

· Druga prednost je u tome što se tačnije utvrđuje potencijalni rezultat.

· Nedostaci ove korekture su: 

· što se negativni potencijalni rezultat prenosi u narednu godinu, a da se eventualno utvrđeni pozitivni finansijski rezultat tekuće godine raspoređuje. 

· Drugi nedostatak je što računovodstvo uvijek ne raspolaže sa svim podacima koji su neophodni za sastavljanje bilansa prema korekturi Dimaršeja.

· Dok korekture Kroazea i Dimaršeja doprinose realnijem iskazivanju zaliha u bilansu krajem obračunskog perioda, korekture FIFO i LIFO se odnose na vrednovanje utrošaka materijala.

· Princip FIFO (First In First Out) 

· Princip LIFO (Last In First Out) 

· Princip HIFO (Highest  In First  Out) 

Princip koeficijenata 

· je posebno podesan za vrednovanje stalnih sredstava. 

· Stalna sredstva su najduže vezana za privrednu organizaciju. 

· Zbog toga se odstupanje nabavnih cijena od dnevnih najjače odražava na stalnim sredstvima. 

· To je bio razlog što je u Francuskoj primjenjen sistem koeficijenata za revalorizaciju stalnih sredstava u zavisnosti od stepena opadanja kupovne snage novca. Koeficijenti nisu bili unaprijed utvrđeni. 

· Oni se utvrđuju svake godine u zavisnosti od deprecijacije novca.

· I u našim propisima o stalnim sredstvima postoji odredba o revalorizaciji stalnih sredstava, a u posljednje vrijeme slični propisi postoje i za obrtna sredstva.

Princip srednje cijene 

· zasniva se na vođenju zaliha sirovina i materijala po prosječnoj cijeni.

· Princip srednje cijene ima različite posljedice u zavisnosti od toga da li cijene pokazuju tendenciju pada ili rasta.

Princip dnevne cijene

· Prema principu dnevne cijene sve pozicije u bilansu treba procjenjivati po trenutnoj dnevnoj cijeni. 

· Bilans treba da bude trenutna slika stanja sredstava preduzueća. 

· Ako se procjenjivanje vrši po nabavnoj cijeni, onda se iz bilansa ne može vidjeti tačno stanje sredstava, a to je često veoma značajno, naročito za one koji eksterno posmatraju bilans.

· može se najbolje kontrolisati, jer je ona u najmanjoj mjeri istorijska kategorija. 

· Poznato je kretanje cijena na tržištu, te nije teško provjeriti ispravnost svake pojedine pozicije u bilansu.

· Iskustvo je pokazalo da ova tvrdnja ne stoji. Prije svega, u uslovima tržišne ekonomije i te kako se može vještački djelovati na kurseve, naročito kada se radi o hartijama od vrijednosti.

· Nije tačna ni postavka da je uvijek lako utvrditi dnevnu cijenu. Bilo bi potrebno da postoji jedno centralno mjesto koje bi na određeni dan (obično 31. decembar) registrovalo dnevne cijene svih artikala. To postoji kod predmeta kojima se trguje na berzama, ali ne i kod ostalih artikala.

· Našim propisima o inventarisanju za 1952. godinu bilo je predviđeno bilansiranje na bazi prosječnih cijena za posljednjih šest mjeseci. Poteškoće su nastupile poslije inventarisanja za 1953. godinu. Radi primjene principa niže cijene bilo je potrebno znati tačnu dnevnu cijenu. To se uglavnom nije moglo postići, a još manje kontrolisati.

· Pa ipak, u nekim slučajevima koristi se princip dnevne cijene kao npr:

· prilikom procjenjivanja potraživanja u stranoj valuti, 

· u slučaju svođenja nedospjelih potraživanja ili ranije dospjelih potraživanja na dnevnu vrijednost, 

· prilikom procjenjivanja boniteta komitenata 

· Princip dnevne cijene može se u praksi javiti u više varijanata. Tako imamo 

· princip dnevne kursne cijene, 

· princip reprodukcione cijene, 

· princip renta cijene, 

· princip dnevne nabavne cijene, 

· princip dnevne prodajne cijene i sl. 

· Od svih ovih varijanti najveću primjenu u praksi ima princip renta cijene.

Princip reprodukcione cijene

· Reprodukciona cijena je ona koja ima za cilj da obezbjedi sredstva u visini koja su potrebna da bi se moglo kvantitativno i kvalitativno ponovo nabaviti sredstvo utrošeno u procesu reprodukcije. 

· Ukoliko se to realizuje sačuvaće se materijalna supstanca preduzeća.

· Međutim, ovaj princip nema samo pretenzije da sačuva materijalnu supstancu preduzeća, već nastoji da i stanje sredstava realno iskaže, kao i da se tačnije utvrdi i raspodjeli finansijski rezultat.

· Postoje tri osnovne vrste reprodukcione cijene i to :

· reprodukciona cijena sredstava u momentu njihovog stanja je ona dnevna nabavna cijena koju sredstva imaju na tržištu u momentu procjene, odnosno cijena po kojoj se ta sredstva mogu nabaviti u momentu bilansiranja. 

· Ova cijena se, iako je dnevna, tretira kao reprodukciona zbog toga što se razlikom između stvarne nabavne i dnevne nabavne cijene povećavaju, odnosno smanjuju sopstveni izvori privredne organizacije. 

· Takvo nominalno povećanje, odnosno smanjenje vrijednosti stanja sredstava prouzrokuje istovremeno povećanje, odnosno smanjenje izvora sredstava,

· reprodukciona cijena sredstava u momentu njihovog trošenja je ona dnevna cijena koju sredstva imaju na tržištu u momentu njihovog trošenja. 

· Ta cijena služi za vrednovanje utrošaka sredstava kako bi se oni realno prikazali. 

· S obzirom na to da se upotrebom reprodukcione cijene troškovi realno iskazuju, cijena koštanja koja se dobije primjenom reprodukcione cijene je realna, pa je onda i finansijski rezultata realan,

· reprodukciona cijena sredstava u momentu njihove zamjene je ona cijena koju će sredstva imati na tržištu kada će biti potrebno zamjeniti ta sredstva sa novim. 

· Ova cijena je perspektivna jer se predviđa i po njoj treba obračunati sadašnje utroške da bi se realno osigurala sredstva za prostu reprodukciju. 

· Reprodukciona cijena ostaje u suštini princip dnevne cijene. 

· To znači da i za reprodukcionu cijenu važe sve one slabosti koje su navedene za dnevnu cijenu.

Princip funkcionalne cijene

· Princip nabavne i princip dnevne cijene posmatraju pojedine pozicije aktive i pasive izolovano, tj. vrši se pojedinačno ocjenjivanje svake pozicije u bilansu. 

· Međutim, pojedini oblici sredstava nalaze se u preduzeću u odnosu na zadatke preduzeća, a ne izolovano. 

· Svaki dio sredstava ima svoju određenu fukciju i zbog toga se ne može ocjenjivati izolovano, već samo u sklopu funkcije čitavog preduzeća.

· Funkcionalna cijena je ona cijena koja se pojedinim predmetima daje s obzirom na potrebe koje svaki od njih zadovoljava u preduzeću. 

· Na primjer, tračnice industrijskog kolosijeka pri eksploataciji šume imaju svoju cijenu samo dok postoji eksploatacija šume. Poslije toga nije isključeno da se ne isplati ni vađenje šina. Slično je i sa rudarskim postrojenjima. Zbog toga se ne mogu pojedini dijelovi aktive i pasive ocjenjivati izolovano već samo u zavisnosti od ukupnog zadatka preduzeća.

· Primjena funkcionalne cijene naročito je interesantna sa gledišta stalnih sredstava, jer svako stalno sredstvo ima svoje specifičnosti koje traže primjenu funkcionalne cijene. 

· Nešto je drugačija situacija kod obrtnih sredstava, jer su tu daleko veće mogućnosti za izdvajanje pojedinih dijelova aktive i pasive i njihovog samostalnog posmatranja, nezavisno od zadatka preduzeća.

· Funkcionalna cijena je najsubjektivnija od svih cijena. Ona se mijenja sa mjestom i tehničkim nivoom stalnih sredstava.

· Funkcionalna cijena ima svoje specifičnosti. Na primjer, neko stalno sredstvo može izgubiti svoju funkcionalnu sposobnost, ali to ne znači da i njegovi dijelovi tim istim momentom gube svoju sposobnost. Na produženju funkcionalne sposobnosti pojedinih dijelova stalnih sredstava znatan broj preduzeća zasniva svoje poslovanje.

· U izvjesnoj mjeri princip funkcionalne cijene zastupljen je i kod nas. Na primjer, kod prodaje ili ustupanja stalnih sredstava bez naknade često se koristi princip funkcionalne cijene.

Princip likvidacione cijene

· Princip likvidacione cijene zahtjeva da se svaki dio aktive i pasive vrednuje sa gledišta cijene koja se može postići prilikom likvidacije preduzeća. 

· Ovaj princip je zastupljen pri ocjenjivanju bilansa od strane banke kao eventualnog povjerioca. 

· Često se tvrdi da izvjesne pozicije u aktivi nisu likvidne, što nije tačno. Nema pozicije, ako je realna, a da nije likvidna. Svaka pozicija aktive može se pretvoriti u novac, samo je pitanje uz koliki gubitak.

· Procjenjivanje po principu likvidacione cijene vrši se potpuno interno od strane povjerioca. 

· U iskazima za javnost ne dolazi u obzir procjenjivanje po principu likvidacione cijene. 

· Izuzetak nastaje prilikom izrade likvidacionog bilansa u slučaju prinudne likvidacije preduzeća.

· Likvidaciona cijena po jedinici je manja:

· ukoliko se likvidira veća količina,

· ukoliko se likvidacija mora obaviti u kraćem periodu,

· ukoliko je u pitanju artikal specifične namjene,

· ukoliko se određenim predmetom ne trguje na berzi.

· Likvidaciona cijena po jedinici je veća:

· ukoliko se likvidira manja količina,

· ukoliko se likvidacija mora obaviti u dužem periodu,

· ukoliko je u pitanju artikal za široku upotrebu,

· ukoliko se određenim predmetom trguje na berzi.

· Ako se ima u vidu specijalni karakter likvidacione cijene njena upotreba ne dolazi u obzir za svrhe kojima služe druge cijene o kojima je bilo riječi.

DIO ČETVRTI

TEORIJE BILANSA 

Teorije  bilansa 

· Kao odgovor na pitanje šta je cilj bilansa pojavile su se mnogobrojne teorije bilansa. 

· Pitanje cilja bilansa postavilo se u početku u vezi sa problemom procjenjivanjna imovine. 

· Kasnije se pitanje bilansnih teorija izrodilo u nešto mnogo šire, nešto što bi se moglo označiti kao prikazivanje ciljeva poslovanja preduzeća izraženo kroz bilanse.

· Sve teorije bilansa mogu se podijeliti na: 

· monističke 

· Prema monističkim teorijama bilansa, bilans ima jedan jedini cilj. Izvan tog cilja bilans može imati i druge ciljeve, ali su oni sekundarni u odnosu na glavni cilj bilansa. Dakle, priznaje se jedan cilj kao vrhovni, a svi ostali ciljevi su sporedni.  

· dualističke teorije. 

· Prema dualističkim teorijama bilansa, bilans može imati dva ili više ciljeva koji su ravnopravni, koji se uzajamno dopunjuju, i tek tako dopunjeni daju jednu cjelinu.

· - U nastavku rada daje se osvrt na najznačajnije monističke i dualističke teorije bilansa.

Teorija dinamičkog bilansa 

· najstarija teorija bilansa. 

· Predstavnik je Šmalenbah (Schmalenbach). 

· spada u grupu monističkih teorija bilansa.

· cilj bilansa je da iskaže poslovni rezultat preduzeća, a ne stanje. 

· Stanje imovine, aktiva i pasiva, po ovom autoru je samo sredstvo za iznalaženje finansijskog rezultata preduzeća. 

· preduzeće se ne osniva radi stanja već radi neke određene aktivnosti.

· Smisao opstanka preduzeća je u dinamici, a ne u statici. 

· aktivnost, se izražava u utrošcima i učincima, odnosno poslovnom rezultatu.

· Šmalenbah polazi od podjele poslovnog rezultata na 

· totalni i

Totalni rezultat ostvaruje se samo prilikom likvidacije preduzeća. 

Šmalenbah dijeli preduzeća na preduzeća sa kratkim i dugim trajanjem. 

Da bismo došli do totalnog rezultata, što je krajnji cilj, morali bi čekati dvadeset, trideset ili više stotina godina dok se preduzeće ne likvidira. Takva preduzeća su primorana da sa totalnog rezultata pređu na utvrđivanje periodičnog poslovnog rezultata, 

Zamislimo da neko uloži novac u akcionarsko društvo i mora čekati njegovu likivdaciju da bi dobio uloženi novac i dividendu.

· periodični poslovni rezultat. 
· Razlozi za pojavu periodičnog rezultata su: 

· ne odgovara situaciji u kapitalističkoj privredi i oblicima finansiranja preduzeća koji u njoj postoje. 

· Mogućnost kontrole. Ako bismo sastavljali bilans tek kada nastupi likvidacija preduzeća, ne bismo znali za dobre i loše strane njegovog poslovanja,i ne bismo mogli ništa učiniti da se dotadašnji rad preduzeća poboljša. 

· Periodični rezultat je dio totalnog rezultata. 

· Zbir periodičnih rezultata ne može biti veći od totalnog rezultata.

· Totalni rezultat se pretvara u periodični pomoću bilansa stanja. 

· Šmalenbahova teorija dinamičkog bilansa, pojmovima o totalnom i periodičnom finansijskom rezultatu, negira stajališta kapitalističkih teorija koje smatraju da je kapital izvor dobitka, Šmalenbah tvrdi da angažovani kapital ne može, sve do svoje konačne likvidacije, prenijeti na gotove proizvode više vrijednosti nego što je sam sadrži. 

· Totalni rezultat se pojavljuje prilikom likvidacije preduzeća. 

· Tada izbijaju na površinu sve latentne rezerve i skriveni gubici. (dotadašnji periodični rezultati nisu bili tačni.) 

· Periodični rezultati mogu biti manje ili više tačni, totalni rezultat je uvijek tačan. 

· Zbir periodičnih rezultata, korigovan latentnim rezervama i skrivenim gubicima objektiviziranim u trenutku likvidacije, daje totalni rezultat.

· Prema Šmalenbahu, periodični rezultat može biti uporediv i neuporediv.

· Uporediv je onaj rezultat koji proizilazi iz unutrašnje snage preduzeća, tj. nastaje zaslugom radnog kolektiva. 

· Neuporediv je onaj rezultat koji je posljedica spoljnih uticaja na rad preduzeća. Šmalenbahovo gledište o uporedivom i neuporedivom rezultatu preuzeto je u cjelokupnoj svjetskoj literaturi. 

· U našem obračunskom sistemu egzistirali su vanredni rashodi i vanredni prihodi. 

· Posljedica Šmalenbahove teze o usporedivom i neuporedivom rezultatu je tzv. "bilans u zlatu". 

· U vrijeme kada se pojavila Šmalenbahova teorija u Njemačkoj je vladala velika inflacija. 

· Da bi mogao da upoređuje rezultate rada preduzeća Šmalenbah je došao na ideju da sve pozicije u bilansu iskazane u markama, koje su iz dana u dan gubile na vrijednosti, preračuna u "zlatnu marku" i da tek tako utvrđeni bilans upoređuje. 

· Šmalenbah zastupa princip nabavne cijene. 

· Nabavna cijena je ekvivalentna cijeni koštanja. 

· Ona predstavlja izdavanje i prema tome predstavlja totalni utrošak.

Teorija statičkog bilansa 

· predstavnik je Nikliš (Niklisch
· cilj bilansa je utvrđivanje stanja preduzeća, aktive i pasive. 

· Bilans je sredstvo za utvrđivanje čiste imovine preduzeća. 

· Nikliš to dokazuje istorijskim razlozima. 

· Cilj sastavljanja bilansa je bio da se utvrdi čista imovina preduzeća. Rezultat poslovanja, koji preduzeće može da izrazi poređenjem konačne i početne čiste imovine, nije cilj već samo posljedica razlike između dva stanja.

· Vlasnika kapitala interesuje stanje imovine na kraju nekog perioda rada.

· Taj momenat je važan i sa tzv. kreditno-privredne funkcije bilansa.

· Sastavljajući i objavljujući bilans, preduzeće pruža mogućnost svojim povjeriocima da utvrde sa koliko je aktive pokriveno njihovo potraživanje. 

· Gubitak i dobitak ne znače ništa za povjerioca. 

· Za njih je važno samo pitanje pokrića njihovih potraživanja, a ono se nalazi u aktivi i pasivi tj. u bilansu stanja.

· Nikliš koristi princip dnevne cijene. 

· Nabavna cijena je istorijska kategorija i nije u stanju da pruži povjeriocu sliku o stvarnoj veličini pokrića njihovih potraživanja. 

· Samo dnevna cijena može da pruži pravilnu sliku o pitanju sigurnosti potraživanja, momentu koji najviše interesuje povjerioce.

· spada u monističke teorije, jer priznaje samo jedan cilj bilansa, a to je utvrđivanje stanja aktive i pasive.

· U prilog statičkog shvatanja bilansa, njegove pristalice navode: 

· da nije tačno gledište prema kojem je cilj bilansa utvrđivanje rezultata poslovanja, jer ima preduzeća kod kojih je finansijski rezultat neutralan.

· ima bilansa koji uopšte nisu u stanju da izraze ni gubitak ni dobitak. (Takav je slučaj sa bilansom prilikom početka rada preduzeća.)

- Navedene tvrdnje ne stoje:

· Ako je finansijski rezultat neutralan ipak postoji i dobitak i gubitak, i utrošci i efekti, samo što su u ovom slučaju izjednačeni. 

· Isto tako, početni bilans koji izražava samo stanje aktive i pasive, ipak predstavlja bilans uspjeha, jer iskazuje totalne utroške i efekte.

· Argumenti za kritiku statičkog shvatanja bilansa vrlo su ozbiljni:

· Interes akcionara nije da sazna stanje imovine, već finansijski rezultat iz kojeg ima da primi dividendu. 

· Moderni kapitalizam odbacuje sistem pokrića. 

· Danas se, u pogledu sigurnosti, smatra da povjerilac može "mirno da spava" samo dok njegov dužnik zarađuje. 

· Kada počne da gubi, izgubit će prvo svoje, pa onda i tuđe. 

· Prema tome, ne pruža sigurnost stanje imovine - statički momenat, već poslovni rezultat - dinamički momenat.

· Naše bankarstvo je prihvatilo dinamički princip u pogledu sigurnosti.

Teorija organskog bilansa

· Predstavnik je Šmit (Schmidt). 

· Prema Šmitu, veoma je važno pitanje rezultata, koje zastupa dinamička teorija, ali je još važnije da se zna je li taj rezultat tačan, ili nije. 

· Pri tome ne treba izgubiti iz vida da preduzeće posluje u privredi, da djeluje pod onim uslovima koje mu privreda nameće, da ono djeluje na privredu, ali i privreda kao cjelina na njega. 

· Između preduzeća kao jedinice i privrede kao cjeline dolazi do organske veze, do dodira, do spajanja, i to na tržištu. 

· Ako se o tome ne vodi dovoljno računa, ako bi smatrali da sva razlika između prodajne cijene i cijene koštanja predstavlja finansijski rezultat, može se doći u situaciju da se proglasi dobitkom ono što nije dobitak već trošenje sopstvenog kapitala. 

· Šmit koristi reprodukcionu cijenu. 

· Reprodukciona cijena organski povezuje preduzeće sa privredom na tržištu. 

· Šmit, prilikom prodaje robe primjenjuje reprodukcionu cijenu u momentu prodaje a kod zaliha u momentu sastavljanja završnog računa. 

· Primjena reprodukcione cijene omogućuje da se uspostavi organska veza između računa izravnanja i računa dobitka i gubitka. 

· Primjena reprodukcione cijene račun dobitka pokazuje tačan rezultat, a račun izravnanja tačno stanje. 

· spada u grupu dualističkih teorija bilansa. (Upravo zbog toga što jednako tretira i bilans stanja i bilans uspjeha,

· I Šmit i Šmalenbah žele postići uporedljiv rezultat. 

· Šmalenbah to postiže "zlatnim bilansom", a Šmit primjenom reprodukcione cijene.

·  I jedan i drugi ukazuju da preduzeće može doći u situaciju da u vidu dobitka troši svoj sopstveni kapital.

Teorija sintetičkog bilansa

· Predstavnik je Severing (Sewering). 

· spada u grupu dualističkih teorija bilansa. 

· Severing smatra da se, pod određenim uslovima, može usvojiti dinamičko gledište. 

· Sve zavisi od konkretne situacije u preduzeću. 

· Ako preduzeće pretežno posluje sa sopstvenim kapitalom i njegovi interesi dominiraju u preduzeću, ono može koristiti dinamičku teoriju bilansa. 

· Obrnuto, u preduzećima koja pretežno posluju sa tuđim kapitalom, potrebno je da se pri sastavljanju bilansa vodi računa o povjeriocima, da bi povjerioci mogli da sagledau realnu vrijednost aktive kao pokriće za njihovo potraživanje (statičko gledište). 

· U praksi je najčešći slučaj da su oba momenta podjedanko važna. 

· U tom slučaju mora se nastojati da se oba principa pomire. 

· Statički i dinamički princip mogu se pomiriti uvođenjem tzv. kombinovano-relativne metode procjenjivanja. 

· Kombinovano-relativna metoda procjenjivanja ne razlikuje se bitno od procjenjivanja po principu Kroaze. 

· Pošto su braća Kroaze daleko ranije prikazali svoje gledište, teško je vjerovati u originalnost Severingove teorije bilansa.

· Severingova teorija nazvana je sintetička zato što spaja dinamički i statički princip. 

· Elemente teorije sintetičkog bilansa nalazimo u našoj praksi:

· u raznim ispravkama vrijednosti, 

· u obračunatoj a neostvarenoj dobiti, 

· u razlici u cijeni robe kod trgovačkih preduzeća i slično.

Teorija eudinamičkog bilansa

· Predstavnik je Zomerfeld (Sommerfeld). 

· Ova teorija spada u grupu dualističkih teorija iako polazi od dinamičkog gledišta prema kojem je cilj bilansa da izrazi poslovni rezultat, samo i ova teorija, slično kao i teorija organskog bilansa, postavlja pitanje pravilnosti poslovnog rezultata.

· Da bi se došlo do pravilnog rezultata mora se razlikovati:

· Realizovani (nastaje prodajom proizvoda) i 

· nerealizovani poslovni rezultat., ( roba proizvedena a još nije došlo do prodaje). 

· neko preduzeće može u procesu proizvodnje pokazati dobitak, ali ako se taj proizvod ne realizuje, onda ni rezultat nije realizovan i ne može se iskazati kao dobitak.

· Razlikovanje realizovanog i nerealizovanog rezultata prihvaćeno je u literaturi uopšte u svijetu. 

· Ovaj princip primjenjivan je i u našoj praksi jer se sniženje cijene koštanja, koje je preduzeće ostvarilo u proizvodnji, nije priznavalo, ukoliko se odnosilo na još neprodati proizvod.

· Nije svejedno ni kakav je realizovani finansijski rezultat. On može biti:

· naplaćeni ili 

· nenaplaćeni realizovani finansijski rezultat. 

· Ovo Zomerfeldovo shvatanje prihvaćeno je i u našoj praksi.

· Zomerfeldova teorija nastala je pod sasvim drugačijim uslovima od onih koji su vladali kada je nastala teorija dinamičkog bilansa. 

· Ova teorija je nastala u Njemačkoj poslije perioda velike inflacije. Nastupila je stabilizacija tržišta, i u takvim uslovima poslovi idu odlično, a sve što se proizvede proda se. 

· Zato je logično što se javilo gledište da nije važno samo da se nešto proizvede, pa da se smatra da je prodavac ostvario dobitak. 

· Potrebno je da dobitak bude naplaćen.

· U našoj praksi je korištena Zomerfeldova teorija realizovanog i nerealizovanog rezultata. 

· Međutim, teorija o naplaćenom i nenaplaćenom rezultatu nije uvijek bila važeća. 

Teorija bilansa sa gledišta preduzeća

· Predstavnik je Osbar (Osbahr). 

· Prema Osbaru, bilans je nacrt novčano-privredne strukture preduzeća. 

· U bilansu se odražavaju mnogobrojni odnosi koji nam ukazuju na fazu u kojoj se preduzeće nalazi, kao i na kretanja koja će uslijediti u budućnosti. 

· Na primjer, ako je najveći dio obrtnih sredstava u obliku robe, može se zaključiti da se preduzeće nalazi pred fazom realizacije. Ako imamo znatna potraživanja od kupaca, može se očekivati povećanje novca na računu. 

· Zbog toga je današnje stanje nacrt kretanja koja moraju nastati u budućnosti.

· Osbar smatra da je pogrešno procjenjivati i po nabavnoj, i po dnevnoj i po reprodukcionoj cijeni. 

· Ne mogu se pojedini dijelovi aktive procjenjivati izolovano, jer bi se izgubila iz vida cjelina, već u zavisnosti od opšte strukture preduzeća.

· Svaku pozicija aktive treba procjenjivati sa gledišta sposobnosti tog dijela aktive da izvrši određene zadatke. 

· Osbarova teorija je u stvari teorija upotrebne vrijednosti. 

· Upotrebna vrijednost je različita u zavisnosti od toga kada se procjena vrši, koji organi vrše procjenu, pod kojim uslovima se procjena vrši itd.

· Ma koliko izgledala logična Osbarova teorija ona nije mogla naći primjenu u praksi, jer bi tada procjena bila subjektivnog karaktera.

· Ipak, ona se ipak u nekim vidovima koristi i u našoj praksi. ¸

· Ako se npr. prenosi jedno stalno sredstvo iz jedne u drugu privrednu organizaciju, ono u drugoj organizaciji može imati veću funkcionalnu vrijednost nego u prvoj. 

· Prenos sredstava izaziva izvjesne troškove. 

· Funkcionalna vrijednost stalnog sredstva u drugoj organizaciji mora biti veća najmanje za iznos troškova demontaže, prenosa i montaže. 

· Sa te tačke gledišta, postoje kod nas elementi koji imaju korjena u Osbarovoj teoriji.

Teorija fonda

· Statičko gledište u američkoj literaturi došlo je do izražaja u "vlasničkoj teoriji", koja smatra da je cilj bilansa da iskaže stanje čiste imovine. Dinamičko gledište došlo je do izražaja u "teoriji cjeline".

· Prema vlasničkoj teoriji (proprietorship theory) bilans se sastavlja sa gledišta jednog ili više vlasnika preduzeća, sa ciljem da se iskaže promjena u čistoj imovini, nastala u toku poslovanja. 

· Ova teorija odgovarala je stvarnosti kada je kapitalističko društvo karakterisalo preduzeće u svojini pojedinca (inokosna radnja) ili javni ortakluk (javno trgovačko društvo). 

· To su bila udruženja ličnosti a ne kapitala. 

· Te ličnosti odgovarale su cjelokupnom svojom imovinom, a ne samo kapitalom uloženim u preduzeće. 

· Otuda je pitanje čiste imovine za njih bilo veoma važno.

· Prema teoriji cjeline (entity theory) preduzeće se smatra jednom cjelinom prava i imovine, izdvojene i nezavisne od pojedinaca koji je finansiraju. 

· Prema tome, bilans ima svoje ciljeve različite od onih koje ima vlasnik, ortak, investitor ili bilo koja druga grupa u preduzeću. 

· Međutim, za poslovni rezultat su svi ovi subjekti zainteresirani. 

· Zbog toga bilans treba da iskaže poslovni rezultat. 

· Teorija cjeline odgovara akcionarskom tipu savremenog kapitalističkog preduzeća.

· Vlasničku teoriju zastupali su Kronhelm i Džons, a teoriju cjeline Čarls Sprag, mada su elementi ove teorije postojali već kod Kurcbauera.

· Osnivač Teorije fonda je Vilijam Voter (William J. Vatter). 

· Prema teoriji fonda, podaci koje pruža bilans tako su značajni da ne bi bilo pravilno njegov cilj ograničiti na jednu ličnost. 

· Bilans se koristi od strane vlasnika, uprave, organa države, poreskih organa, investitora, kreditora itd. 

· Široka upotreba bilansa ukazuje da bilans ne može obuhvatiti sve interese koji su u preduzeću zastupljeni. 

· Prema tome, bilans može imati više "fondova": blagajnički, bankarski, poslovni, investicioni, rezervni itd. 

· Za svaki fond treba da se sastavi poseban bilans.

· Voterova teorija ima dodirnih tačaka sa teorijom presjecanja bilansa.

Kritika teorija bilansa

· Kapitalističke teorije bilansa su izraz opšte privredne situacije zemlje u kojoj su živjeli određeni pisci. 

· Osnovno pitanje za koje traže rješenje je problem procjenjivanja imovine. 

· Prema tome, te teorije su izraz svih teškoća sa kojima se kapitalizam bori.

· Najviše su kritikovane kapitaliističke teorije bilansa koje su poslužile kao osnova njemačkoj diplomatiji da smanji svoje reparacione obaveze poslije prvog svjetskog rata. 

· U tom pogledu naročito su značajna Šmitova i Šmalenbahova teorija.

· Pod uticajem ovih teorija nastala je teorija gubitka u supstanci. 

· Prema ovoj teoriji, njemačka privreda u vidu dobitka troši svoj sopstveni kapital, i u takvim uslovima, zahvaljujući velikoj inflaciji koja je nastala poslije izgubljenog rata, njemačka privreda još više osiromašuje. 

· Prihvatanjem ove teorije, Dovesovim planom, reparacione obaveze Njemačke zaista su smanjene.

· Tezu da Njemačka privreda u vidu dobitka troši svoj sopstveni kapital oštro je kritikovao Sabatije (Sabatie). 

· Ako je tačno da Njemačka privreda u vidu dobitka troši svoj sopstveni kapital, onda je čudno da je baš u tom periodu, koji je trajao od 1919 do 1923. godine broj preduzeća u Njemačkoj porastao. 

· Drugo, u tom periodu su prosječne zalihe materijala i gotovih proizvoda bile veće nego što je to bilo prije rata. 

· Treće, u tom periodu je broj stečaja smanjen. Kako se može govoriti o stradanju neke privrede kada broj stečaja ne raste, već opada. 

· Osim toga, u tom periodu je zapažena pojava stvaranja novih preduzeća. To je razlog što se Njemačka privreda u tom periodu potpuno obnovila i modernizovala do te mjere, da je, kada je izašla iz krize, bila jedna od najrazvijenijih industrijskih zemalja u svijetu.

· Realna nadnica njemačkog radnika u periodu inflacije iznosila je oko 50% od one koja je postojala 1914. godine. 

· Znači, da su radnici gubili. 

· Jasno je da se tu nije moglo govoriti o gubitku za njemačku privredu, već o transferu sredstava od osiromašene radničke klase u korist kapitalističke. 
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